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I. Activos      vs      I. Pasivos 

Empleados 

Autónomos 

Alquileres 

Escribir libro 

Música 

Inversión 

Marketing de Recomendación 



¿Qué es el Marketing de recomendación? 

Alen Carmichael:  

 

“Forma efectiva mediante la que los bienes 

y servicios se pueden mover o distribuir 

sin los costes asociados con complejas 

campañas de publicidad, promoción o 

marketing” 



Tipos de Empresas M.R. 

-    E. que pagan una vez 

 

-    E. que pagan cada vez que se adquiere el 
producto o renueva el servicio 
 

-    E. que pagan por volumen de ingresos 
obtenidos gracias al recomendador (red) 



 Empresas que pagan por volumen de ingresos 
obtenidos gracias al recomendador (red) 

- Empresas de venta multinivel 

- Empresas de recomendación de servicios: 

- Servicios propios 

 - Intermediario 

 



MIEDOS 

Desconocido 

Multinivel vs Piramidal 

Inversión piramidal 

Venta piramidal: prohibido por Art.23 Ley 7/1996, 15 enero 

Ordenación de Comercio Minorista. 

Regulado: Art.22 Ley 7/1996, 15 enero 

Hacienda: Autónomo. Epígrafe 8.4.4 IAE 

Consejo 

 



Redes y Estructura de empresa 



Redes y Estructura de empresa 



M. Recomendación      vs      Negocio Tradicional 

Costes de inversión. 

Riesgo. 

Responsabilidad con la empresa. 

Tipos ingresos. 



 ¿CÓMO ELEGIR? 

- Empresa 
- Producto 
- Potencial de Mercado 
- Equipo 
- Momento: Formación, crecimiento y estabilidad 

- Plan de compensación 



¿QUÉ SE NECESITA? 

“NO” se necesita “SI” se necesita 

-Grandes estudios 
-Gran vendedor 
-Dejar tu empleo 
-Ser rico 

-Honestidad (Con uno mismo) 

-Actitud positiva 
-Tiempo 
-Crecimiento personal 



GRACIAS POR VUESTRA ATENCIÓN 

“EL QUE QUIERE HACER ALGO 

CONSEGUIRÁ UN MEDIO, EL QUE 

NO, UNA EXCUSA” 

Stephen Dolley 

Daniel Bermejo: dabergo@gmail.com 


